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BV franchising,
dove il franchising diventa realtà!

Alta Formazione e Consulenza Operativa
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BV franchising
un laboratorio di idee e esperienza: 
un luogo dove ci si forma, si realizzano idee e format, 
si fanno crescere i brand, si impostano, si sviluppano
o si ristrutturano e si rilanciano

le reti di franchising



Bruno Vettore,
uno dei manager più affermati, 
esperto del franchising immobiliare 
italiano e nei servizi di rete. 
Presidente di BVinvest.
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Consulenti ed esperti,
in qualità di Partner e Specialist, 
in tutti i settori del Franchising, 
collaborano con il Project Leader, Antonio Sposari, 
per offrire competenza e professionalità.
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Alta Formazione - aree
BV franchising presenta un ampio catalogo di percorsi formativi mirati a soddisfare 
le esigenze di chi opera nel mondo del franchising o di chi vuole entrare a farne parte.

In BV franchising la formazione è sempre ai massimi livelli, sia quando è rivolta
alle più alte cariche e alle figure-chiave di franchisor di successo, sia quando funge 
da primo approccio alla formula da parte di startupper.

Il livello di approfondimento dei contenuti è elevato: BV franchising offre momenti 
di scambio, spunti, strategie e soluzioni concrete ad operatori del settore, imprenditori, 
investitori, franchisor e aspiranti tali. 

I titoli in BV franchising coprono tutte le più importanti tematiche del settore.

“Il franchising è un sistema dinamico, 
in costante evoluzione!” 



Alta Formazione - linee
BV franchising Pro-basic: incontri di una giornata, lungo tutto l’arco dell’anno.  
Per fare piazza pulita di tutte le interpretazioni amatoriali e distorte della formula e 
con lo scopo di fornire gli elementi chiave per il suo utilizzo più efficace e professionale.

BV franchising Advanced: incontri focalizzati su alcune tematiche specifiche 
e di particolare rilevanza strategica per i franchisor: le tendenze del retail moderno, 
la finanza, il marketing e la comunicazione, l’informatizzazione, l’internazionalizzazione,
gli aspetti legali, quelli gestionali, quelli relativi all’immagine e alla struttura 
delle location nella ristorazione, nei servizi e nel retail di oggi.

BV franchising Premium: in questi incontri si entra in profondità e dettaglio 
nel delicato meccanismo delle aziende franchisor, affrontando le tematiche dei processi
e delle funzioni attraverso l’analisi di quattro ruoli–chiave: Responsabile Franchising, 
Sviluppo Franchising, Training Manager e Responsabile Immagine e Comunicazione.

“La formazione per il franchising, 
il franchising per formare e performare!”
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Consulenza Operativa - startup
L’avvio di un nuovo progetto è un momento particolarmente delicato, che richiede visione
strategica e competenze specifiche nel campo del franchising. 

BV franchising - Analisi di Fattibilità
È un intervento primario determinante che ha lo scopo di fotografare la realtà esistente,
evidenziare fattori critici e positività, suggerire, coordinare e pianificare le successive
modalità di realizzazione del progetto.

BV franchising - Costruzione Progettuale 
Dalla filiera di pilotage a quella di accoglienza, dalla filiera di gestione a quella di supporto
e monitoraggio della rete, fino agli interventi di manutenzione del sistema, sempre 
al fianco dell’azienda affiliante in tutto il percorso, proponendo in ogni momento 
soluzioni concrete alle esigenze emergenti. 

“Nel franchising solide fondamenta permettono 
di edificare un sistema efficace e competitivo!”
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Consulenza Operativa - franchisor
Un supporto efficace nella gestione delle criticità e nell’ottimizzazione del sistema 
per le reti emergenti e quelle consolidate in mercati sempre più competitivi. 

BV franchising- Mini check-up di progetto
Un intervento mirato, sperimentato negli anni, che permette di verificare lo stato 
della rete e di proporre soluzioni immediatamente efficaci.

BV franchising - Check-up di progetto
L’analisi consente di valutare “le condizioni di salute” del progetto di franchising 
per impostare successivi interventi di ricostruzione o di ottimizzazione del sistema.

BV franchising - Revisione di rete
Dalla filiera di pilotage a quella di accoglienza, dalla filiera di gestione a quella di supporto
e monitoraggio della rete, fino agli interventi di manutenzione del sistema, siamo 
a fianco dell’azienda affiliante nel rinnovamento e adeguamento del sistema franchising. 

“Una rete di franchising è un organismo vivo, 
in costante crescita ed evoluzione!”
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Strategie di sviluppo - brand
Lo sviluppo di rete è il risultato di una corretta commercializzazione del progetto franchising,
basata su una pianificazione strategica e sulla identificazione dei profili target di candidatura.
Proponiamo due differenti soluzioni:

BV franchising - Recruiting
- selezione delle candidature, sulla base di profili ideali pre-definiti;  
- generazione di nuove candidature grazie ai più efficaci strumenti di recruiting;
- attivazione di un database profilato e di una rete di relazioni sul territorio nazionale;
- coordinamento delle attività di comunicazione per ottimizzare gli investimenti;
- fornitura di assistenza e/o supporto in occasione di eventi dedicati. 

BV franchising - Training
affiancamento con specifici interventi formativi dei responsabili sviluppo franchising 
interni sulle metodologie di recruiting e di scouting.

“Nel franchising, come in uno stormo di uccelli,
tutti vanno in una sola e condivisa direzione!”
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Fusioni e acquisizioni - brand
BV franchising ha sperimentato l’importanza che nel sistema franchising hanno 
la dimensione di una rete e la sua diffusione territoriale.

Con BV franchising - merger è possibile realizzare obiettivi di crescita più rapidi 
e ambiziosi: in un percorso strutturato e guidato si uniscono i punti di forza di piccole reti 
in franchising con altre in settori omogenei, per costruire entità più grandi e competitive.

In BV franchising - acquisition si definiscono percorsi di acquisizione di reti 
in franchising posizionate in ambiti territoriali ben definiti e strategici, allo scopo 
di ampliare le dimensioni e la diffusione di un network.

BV franchising opera con professionalità e riservatezza nella realizzazione 
di strategie di crescita istituzionale delle reti.

“La dimensione di una rete è un elemento 
competitivo di fondamentale importanza!”
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Internazionalizzazione - brand
Esportare un format in franchising all’estero è una sfida ambiziosa e impegnativa, 
che può tuttavia riservare grandi soddisfazioni e importanti ritorni economici.

BV franchising è in grado di accompagnare nel percorso di internazionalizzazione
ogni franchisor, passo per passo, con professionisti dedicati nei diversi Paesi e 
specializzati nei vari ambiti e settori di sviluppo.

Con BV franchising le aziende hanno a disposizione gli approcci, le metodologie, 
gli strumenti, le indicazioni più utili e concrete per affrontare i vari mercati internazionali.

BV franchising offre l’opportunità di raggiungere quegli obiettivi di crescita 
Internazionale che talvolta sembrano indefiniti e lontani, ma che sono invece 
alla portata dei franchisor più solidi e qualificati.

“In ogni tipo di migrazione, ciò che conta è
la capacità di orientarsi nella giusta rotta!”
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Franchising Consulting & Training 

Info BV franchising:
antonio.sposari@bvinvest.it

BVinvest s.r.l. - Via Dario Papa, 24 - 20125 Milano  
Tel. 02.36566067 - info@bvinvest.it - www.bvinvest.it

È un format




